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Dodatkowe informacje

Typ klienta:  B2B (klienci-firmy), B2C (klienci indywidualni)

Twoj zakres obowigzkow

Wyszukiwanie, nawigzywanie kontaktu i prowadzenie profesjonalnych rozmow inicjujgcych
z wtascicielami nieruchomosci wskazanych przez Spdtke, w celu uzyskania potwierdzenia
zainteresowania wspotpracg w zakresie dzierzawy gruntu lub wstepnego potwierdzenia
warunkow dzierzawy badz zakupu terenu - farmy fotowoltaiczne, farmy wiatrowe, magazyny
energii.

Weryfikacja oraz rekomendowanie aktualnych ofert rynkowych dotyczacych dzierzawy
lub zakupu terendw, uwzgledniajac wszystkie obszary dziatalnosci Spétki (farmy fotowoltaiczne,
magazyny energii, farmy wiatrowe).

Aktywne wyszukiwanie terendw inwestycyjnych pod farmy fotowoltaiczne, farmy wiatrowe
i magazyny energii w lokalizacjach niewskazanych przez Spoétke, z uwzglednieniem ich
potencjatu inwestycyjnego.

Nasze wymagania

Doswiadczenie zawodowe w branzy nieruchomosci, w szczegdlnosci w pracy w biurach
specjalizujgcych sie w pozyskiwaniu nieruchomosci lub innych pokrewnych obszarach.

Doskonata znajomos¢ lokalnego rynku nieruchomosci, w tym specyfiki i trendéw w regionie.

Kreatywnos¢ i determinacja w efektywnym docieraniu do wtascicieli nieruchomosci
oraz pozyskiwaniu kluczowych kontaktow.

Umiejetnos¢ nawiagzywania i utrzymywania relacji, z tatwoscig w inicjowaniu rozmoéw
i budowaniu pozytywnego wizerunku.

Kompetencje organizacyjne, w tym skuteczne zarzgdzanie czasem, ustalanie priorytetow oraz
realizacja zadan w wymagajgcym srodowisku.

Wysoka kultura osobista, odpowiedzialnos¢ i profesjonalizm w kontaktach z klientami.

Dyspozycyjnos¢ i mobilnosé — wymagany wtasny samochaod.



To oferujemy

Atrakcyjne wynagrodzenie prowizyjne, Dostep do specjalistycznych szkolen,
dostosowane do ograniczonego zakresu rozwijajacych wiedze i kompetencije.
obowigzkow.

Mozliwosc¢ zdobycia specjalistycznej wiedzy Perspektywa rozszerzenia wspotpracy

z zakresu odnawialnych zrodet energii (OZE). w przypadku osiggniecia pozytywnych
wynikow.

State wsparcie doswiadczonego zespotu, Dodatkowa forma zarobku w oparciu
gotowego do pomocy ha kazdym etapie o wspotprace w modelu B2B.
realizacji.

Jasne wytyczne i wskazowki dotyczace Elastyczny czas pracy, umozliwiajacy
potencjalnych terendéw i nieruchomosci, realizacje zadan zgodnie z wtasnym
zwiekszajgce skutecznosc¢ dziatan harmonogramem.

oraz szanse na sukces inwestycji.

Rozwdj zawodowy poprzez udziat
w interesujacych i dynamicznych
projektach.

O nas

Tundra Advisory sp. z 0. o.

e Obecnaw sektorze odnawialnych zrédet energii od 2007 roku.

e Prowadzgca dziatalno$¢ o miedzynarodowym zasiegu, specjalizujgca sie
w wielkopowierzchniowych instalacjach fotowoltaicznych, magazynach energii, farmach
wiatrowych i rozwigzaniach PV dla firm - realizacja nowych i zarzadzanie istniejgcymi.

e Posiadajgca wysokie kompetencje, miedzynarodowy kapitat oraz jasna strategie rozwoju.

e Bedgca w trakcie dynamicznego rozwoju projektéw w kazdym obszarze dziatalnosci z
konkretnymi planami na zwiekszenie ilosci i zakresu inwestycji na terenie catej Polski.

§ Aplikuj

Wysytajac zgtoszenie rekrutacyjne na adres email kadry@tundraadvisory.com, zgadzasz sie

na przetwarzanie Twoich danych osobowych przez Tundra Advisory sp. z 0.0. z siedzibg w:
Gdansk 80-227, ul. Do Studzienki 63/115 (Pracodawca), jako administratora danych osobowych
w celu przeprowadzenia rekrutacji na stanowisko wskazane w ogtoszeniu.

Petng informacje odnosnie przetwarzania Twoich danych osobowych znajdziesz tutaj.


mailto:kadry@tundraadvisory.com
https://tundraadvisory.com/rodo/

